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Norsk sokkel er vårt hjemmemarked

Mai 2011

 Norsk sokkel er også vårt 

hjemmemarked

 60 % er investert i olje og 

gassvirksomheter

 Hovedvirksomheter 

innenfor:

 Oil service

 Borerigger

 Oljeselskap

http://www.kvaerner.com/en/


Norsk sokkel fortsatt mulighetenes marked
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• Brutto inntekt på 40 år: 8000 mrd NOK

• Utvinningsgrad: 46 prosent

• Bruttoverdier under havbunnen: 7000 mrd NOK

• Utvinningsgrad: 60 prosent

• Hvert prosentpoeng økt utv.grad: 500 mrd NOK

• Fortsatt store uoppdagede ressurser

Kilde: Åm-utvalget



Ny fase betinger nye løsninger
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Økt vanndyp, 

komplekse 

reservoar, krevende 

væsker, økt trykk 

og temperatur

Økt utvinning fra 

eksisterende felter –

IOR

”Tie-backs” til 

eksisterende 

infrastruktur

Lengre avstand 

fra brønn til 

prosessering og 

fra felt til marked

Mer gass

Krav til reduserte 

kostnader samt 

økt krav til kvalitet 

og sikkerhet

Easy oil is gone Over bekken etter…

gass

Cheaper and betterMore out of less
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«Bor mer – utred mindre»
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ca ½ ggr investering

Norsk sokkel som ledende kompetanse og 

teknologisenter for leverandørindustrien

0,5 - 4 år inntil 40 år 1-4 år

Potensiell omsetning

1 ggr investering
Opp mot 3-5 ganger opprinnelig investering

Utbygging Produksjonsfasen Fjerning

Prosess-

forbedringer

Vann/

injeksjon

Lavtrykks-

produksjon

Fjerne

flaskehalser IOR EOR Økt levetid
Satelittfelter

Oppgraderte

boresystemer

Ny 

teknologi

Sikkerhetsløsninger

Støttesystemer

Oppgradering

Oseberg B

riggfornyelse
Gudrun

tie-back

Eksempler på 

prosjekter for økt 

utvinning

Prosess-

forbedring
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Åsgard

gasskompresjon
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http://www.kvaerner.com/en/


Petoros viktige rolle som inspirator og korrektiv
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